
(* )  A f i n  d e  fa c i l i t e r  l a  l ec t u r e ,  l e  m a sc ul i n  e s t  em p l oy é  c om m e  g enr e  n e u t re  po u r  d és i g ne r  a u ssi  b i e n  l e s  fem me s  qu e l e s  ho m m e s .  

 
SCIERIE  ZAHND SA ,  s ituée  au  cœur d’un  pays  forest ier et  p lus  grande sc ier ie  de Su isse  romande,  est  une ent repr ise  an imée,  ent retenue et  fournie  
en bo is  par  des  ressources huma ines (actue llement p lus de 50)  et  des  moyens  rég ionaux.   
En constante évolution,  pérenne et solide –ce malgré la situation sanita ire actuelle– in it iat rice d 'un partenariat exemp laire favor isant  le  développement 
durab le ,  depu is 2010 e l le  y contribue en  va lor isant sur place t ous ses  sous-produits par la  p lus grande insta llat ion  b iomasse sèche  de Suisse romande.    

Nous cherchons pour un poste fixe à 100%, de suite ou à convenir, un (*)   DÉLÉGUÉ COMMERCIAL 
 
Référant  pr incipal  de  la  cl ientè le  f rançaise ,  vous  êtes  garant  de  la  re lat ion  de  conf iance  assurant  la  durab i l i té  des  l iens  commerciaux,  af in  d'opt imiser  le  chif f re  d 'affa ires  de  nos  t rois  secteurs 
d 'act ivités  princ ipaux dest inés  à la  France,  que sont  les  bois  de  charpente ,  bo is de coffrage et  d'embal lage.   
 
Vous exercez les miss ions  su ivantes  :  

 développer les  ventes  en  France  Grand Ouest ,  Centre  et  Est  part ie l  sous la  responsab il ité  de la  d irect ion opérat ionne l le ;   
 prospecter  de nouveaux cl ients et  argumenter af in  de conclure  la  vente dans le  respect absolu  de  la  conf ident ia l ité  de  données traitées;   
 plan if ier les  rencontres de  su iv i de cl ientèle  et  établ ir  les rapports ad hoc avec professionnal isme et  eff ic ience;   
 réal iser  les  ana lyses  de  marchés  et  proact ivement étab l ir des  rapports pour  le  développement du  chiff re d 'affa ires;   
 œuvrer  en étro ite  co l laborat ion  avec vos  d if f érents inter locuteurs internes et  externes,  notamment des groupes  commerciaux,  revendeurs ,  embal leurs,  et c. ;   
 assurer  la  cohés ion  avec les  équ ipes  Commande et  Transport  Cl ient ,  pour une relat ion  fonct ionnel le  avec les serv ices inhérents,  te l que P lan if icat ion  Cl ient ;   
 suivre les contrats  et  accords avec la  c lientè le ,  étab lie  et  nouve lle ,  et  administ rer  vos  dossiers.   

 
De format ion commercia le  ou techn ico-économique,  avec conna issance de  la  f i l ière bois ,  vous just if iez d ’une première expér ience  professionne l le réussie  dans  les  rég ions  frança ises concernées.  
Empreint d 'une forte  mot ivat ion  de constru ire son expér ience dans  le  mi l ieu du bo is ,  vous gérez votre  act iv ité  de manière autonome et  êtes  en  mesure de  cont ribuer à son développement 
cont inue l,  notamment  en l ien avec la  gest ion  de l 'ensemble  des processus opérat ionne ls  à l ’a ide  d ’out ils  informat iques performants  (ERP).   
 

Outre vos  compétences de vendeur,   
vous  êtes reconnu pour votre :  

 

 conna issance  du  terrain  et  capacité  d'ana lyse;  
 habi leté en  négociat ion,  respect  et  d ip lomat ie ;   
 gest ion  col laborat ive ,  rigueur,  méthode et  dynamisme;   

 mobi lité  (permis auto)  et  autonomie  organ isa tionne lle ;   
 curios ité  nature lle ,  ant ic ipat ion  et  réact iv ité ;   
 aisance avec les  out i ls  informat iques;   

 
Vous souhaitez intégrer une entreprise familia le attachée à la satisfaction client et valoriser son savoir-faire :  REJOIGNEZ-NOUS!  

 
La Direction RH se réjouit de recevoir votre dossier complet avec lettre de motivation, CV, copie de certificats de travail et de formation(s) ou lettre(s) de recommandation à finance@scierie-zahnd.ch 


